Aklima Polska Sp. z 0.0. to wiodgcy dystrybutor najnowoczesniejszych systemoéw
wentylacyjnych i klimatyzacyjnych swiatowych producentéw. Nasza oferta obejmuje
Zaawansowane rozwigzania w zakresie ksztattowania i kontroli klimatu.
Zaopatrujemy naszych klientébw w jednostki przemystowe i komercyjne oraz w
urzagdzenia do instalacji domowych (m.in. pompy ciepfa, rekuperacja, systemy
klimatyzacji multi split). Nasz asortyment i spektrum cenowe sg wystarczajgco
szerokie, aby sprosta¢ wymaganiom kazdego klienta.

Wysoki nacisk ktadziemy na rozwdj oraz szkolenia. Posiadamy wtasng Akademig i
centrum szkoleniowe z szerokg ofertg szkoleh skierowanych do wszystkich osob
chcagcych zdobywac i poszerzaé swojg wiedze w szeroko rozumianym obszarze
HVAC.

Chcesz pracowac¢ w branzy HVAC i dotgczy¢ do naszego polskiego oddziatu?
By¢ moze jestes specijalistg, ktérego szukamy!

Nasze wolne stanowiska to Twoje mozliwosci! Jesli chcesz sie rozwijaé, osiggac
wyniki w miedzynarodowej firmie, pomoc w rozwoju branzy HVAC i sprawi¢, by zycie
ludzi stato sie wygodniejsze, z przyjemnoscig powitamy Cie w zespole Aklima
Polska.

Poszukujemy oso6b z doswiadczeniem, gotowych podja¢ prace na stanowisku

HANDLOWIEC RAC
Miejsce pracy: Warszawa

dobdr urzadzen oraz przygotowania ofert techniczno - handlowych dla firm instalacyjnych

nawigzywanie kontaktow z potencjalnymi klientami i pozyskiwanie nowych klientéw,

utrzymywanie i budowanie relacji ze wszystkimi uczestnikami procesu sprzedazowego
nadzor i odpowiedzialno$¢ za pozyskang baze firm instalacyjnych ( sprzedaz, dostawa,
monitoring nalezno$ci),

e sprzedaz i doradztwo techniczne w zakresie produktow i rozwigzan bedacych w ofercie firmy
(systemy Split, Multi Split, pomy ciepfa, centralne wentylacje, systemy sterowania, akcesoria i
inne ),

e realizacja wyznaczonych (miesiecznych, kwartalnych, rocznych) planéw i celow
sprzedazowych (obrét, marza, zyskownosé, plany sprzedazowe)

e nadzoér nad procesem sprzedazy (sprzedaz, dostawa, monitoring naleznosci),

e realizacja formalnych aspektéw kontaktow z klientem (zamoéwienia, umowy, rozliczenia)
zgodnie z obowigzujgcymi w firmie standardami,

e monitorowanie rynku i dziatarh konkurencji

Wymagania:

e doswiadczenie na podobnym stanowisku w firmie z branzy HVAC min 2 lata

e mile widziana praktyczna wiedza z zakresu doboru oraz projektowania instalacji HVAC (pompy
ciepta, rekuperacja, klimatyzacja)

e wiedza techniczna na temat aktualnych komercyjnych i przemystowych rozwigzan w branzy

HVAC

znajomosc i zrozumienie trendéw na rynku

kompetencje analityczne

myslenie strategiczne

znajomos¢ MS Office w stopniu bardzo dobrym

znajomosc jezyka angielskiego



e samodzielno$¢ i umiejetnos¢ organizacji pracy
e odpowiedzialno$¢ oraz nastawienie na osigganie zatozonych celow
e prawo jazdy kat. B

OFERUJEMY:

Wynagrodzenie 4.500 PLN netto/miesigc+ % od sprzedazy
Atrakcyjny system bonusowy

Zatrudnienie w oparciu o umowe zlecenia

Prywatna opieka medyczny, ubezpieczenie na zycie
Niezbedne narzedzia pracy

Dostep do najnowszych produktéw i technologii HVAC
Mozliwos¢ realnego rozwoju w strukturach firmy
Atrakcyjne szkolenia

Jesli szukasz petnej wyzwan pozycji w miedzynarodowe;j firmie, chcemy Cie poznac!
Przeslij swoje CV na e-mail:info@aklimapolska.pl

Wszystkim kandydatom dziekujemy za zainteresowanie.
Uprzejmie informujemy, ze skontaktujemy sie tylko z wybranymi kandydatami.



